BLIQMobility

IT is dé pijler van
volwassenheid van
een leasemaatschappij

Interview met Edwin Poot, medeoprichter van Blig Mobility

In een mobiliteitsmarkt die steeds complexer
wordt, is grip op je wagenpark belangrijker dan
ooit. Edwin Poot, directeur en medeoprichter van
Blig Mobility, ziet dagelijks hoe bedrijven worstelen
met het beheer van hun leasevloot. ‘Onze klanten
hebben vaak geen fulltime mobiliteitsmanager,
maar wel te maken met vraagstukken als: zijn

mijn leasecontracten nog up-to-date en heb

ik alles wel op de juiste manier geregeld? Tel

................................................................................................................

daarbij op de veelheid van leveranciers waar

ze mee te maken hebben, zoals verschillende
leasemaatschappijen, laadpaal leveranciers,
tankpassen, mobiliteitskaarten, en je begrijpt dat het
vaak ontbreekt aan tijd, kennis én structuur.’

Grip op mobiliteit steeds belangrijker
‘Auto’s zijn in Nederland nog altijd de heilige koe’, zegt
Edwin. ‘En juist daarom moet het beheer ervan goed
geregeld zijn. Wij nemen onze klanten administratief
werk uit handen, automatiseren processen en zorgen
dat ze klaar zijn voor de toekomst. Daarbij houden we
nadrukkelijk rekening met zaken als duurzaamheid,
kosten en wet- en regelgeving.’

Een belangrijk voorbeeld van die nieuwe regelgeving
is de WPM (Werkgebonden Personenmobiliteit):
bedrijven met meer dan 100 fte zijn verplicht om
reisbewegingen te registreren en te rapporteren,
vanuit de doelstellingen van het klimaatakkoord van
Parijs. ‘Dat vraagt om slimme rapportages en goede
data’, concludeert Edwin.

IT bepaalt het onderscheidend vermogen
In deze snel veranderende markt ziet hij dat IT
steeds belangrijker wordt: ‘De volwassenheid van
een leasemaatschappij is bijna af te lezen aan de
kracht van hun IT-omgeving. De systemen zijn
cruciaal voor het leveren van data voor rapportages,
contracten, onderhoud, facturatie en duurzaamheid.
Toch zie je dat veel van die systemen verouderd
zijn, of in eigen beheer zijn ontwikkeld. Dan wordt
aanpassen enorm ingewikkeld, vooral voor partijen
die internationaal actief zijn.’

Nieuwe merken, zoals uit China, zorgen bovendien
voor extra uitdagingen. Leasemaatschappijen
moeten inschattingen maken over restwaardes,
onderhoudskosten en betrouwbaarheid, zonder
historische data van die nieuwe modellen, legt hij uit.

“Investeer in je IT-backbone. Daar ligt je
onderscheidend vermogen, en daarmee
dus ook je toekomstbestendigheid.”

‘Dat vraagt om risicomanagement en voorspellende
modellen, en dus: om goede IT. En aan ons
vervolgens om de klant van onafhankelijk advies te
voorzien, om zo de juiste keuzes te maken.’

Samenwerken, standaardiseren

en vooruitkijken

Blig werkt met fleetmanagement software waarin
data van verschillende leasemaatschappijen wordt
gestandaardiseerd en gebundeld. Daarmee worden
vergelijkingen mogelijk tussen leveranciers en ont-
staat geconsolideerd inzicht in leasecontracten,
looptijden, CO,-uitstoot en kosten. Edwin: ‘We zijn
ook steeds vaker matchmaker. Voor specifieke
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+ Een sterke IT-

+ De leasemarkt wordt

vraagstukken werken we samen met externe part-
ners, afhankelijk van wat het beste past bij de klant.’

De toekomst van mobiliteit

vraagt om een stevige IT-basis

Edwin maakt de balans op: ‘De leasemarkt
consolideert, nieuwe merken treden toe,
mobiliteitsvormen veranderen en duurzaamheid
wordt urgenter en regelgeving stringenter. Al die
ontwikkelingen samen vragen om flexibiliteit en
datagedreven inzicht. Voor leasemaatschappijen
betekent dat: investeren in je IT-backbone. Daar ligt
je onderscheidend vermogen, en daarmee dus ook
je toekomstbestendigheid.’

+ Data-integratie over

backbone is complexer door
essentieel voor nieuwe toetreders en
leasemaatschappijen kostenstijgingen

Zonder moderne, flexibele
IT-systemen kunnen
leasemaatschappijen

niet voldoen aan de
toenemende vraag naar
inzicht, koppelingen en
maatwerk rapportages. IT
bepaalt in hoge mate het
aanpassingsvermogen en
concurrentievoordeel.

Nieuwe automerken,
stijgende leasekosten en
veranderende fiscale regels
maken het beheren van een
wagenpark uitdagender.

Dit vereist meer strategisch
inzicht en actuele
marktinformatie.

meerdere leveranciers
wordt een must

Bedrijven werken

vaak met meerdere
leasemaatschappijen

en mobiliteitspartners.
Gestandaardiseerde
datalevering en centrale
rapportage zijn cruciaal om
overzicht, consistentie en
sturing te behouden.



